N ARCES-DILO

Franck Thouret, un spécialiste
de la Harley-Davndson

Franck Thouret et sa
femme Christine habitent de-
puis 2007 a Arces-Dilo.
Franck est spécialiste de Har-
ley-Davidson et il propose ses
services de mécanicien aux

passionnés de ces motos de

légende. « La clientéle est hé-
teroclite, explique-t-il. Cela
peut aller du biker tatoué au
chef d'entreprise qui se fait
plaisir. »

Avant d'étrea son compte,
il a travaillé dans une conces-
sion parisienne ol chanteurs
et acteurs étaient clients. Il a
croisé des stars qui voulaient
obéir a la mode de la Harley,
mais aussi des passionnés
qui vouaient un véritable inté-
rét a son travail.

Des gents du Showbiz
comme clients

« Pendant trois mois, j'ai
travaillé sur la moto de Daniel
et tous les jours il était
présent dans I'atelier du matin
au soir. Il déjeunait méme
avec nous. »

D’autres clients prestigieux,
impossible de vous donner
des noms, la confidentialité
m'impose le silence.

Des anecdotes comme cel-
les-ci, Franck en a des ton-
nes. Mais la passion étant ce
qui le motive, il est satisfait de
ce qu'il fait a Arces-Dilo. « lci
je peux offrir un service au
plus prés des aspirations du
client. Je ne dois pas vendre &
tout prix comme en conces-
sion. J'ai le temps d'écouter
et d'adapter la réparation ou

Voici une restauration

des années 60.

effectuée par Franck

le réglage a I'envie du proprié-
taire. »

Une Légende

La Harley-Davidson, pas
besoin d'étre spécialiste pour
I'affirmer, n'est pas une moto
comme les autres. Pour beau-
coup c'est une légende améri-
caine devenue un art de vivre.
Chaque détail a son impor-
tance, a commencer par le
bruit qu'elle fait. « Chaque pot
est différent et suivant le re-
glage le son ne sera pas le
méme d'un modéle a I'autre.
Je prends le temps d'affiner
les réglages pour que tout soit
parfait.»

En tant que passionné,

1 O/ JEUDI 24 JANVIER 2008 — L"YONNE REPUBLICAINE

Franck connait les envies des
propriétaires. Il sait surtout ce
qu'ils ne veulent pas et fait
tout pour leur faciliter la vie.
Les piéces, I'huile... tout vient
des Etats-Unis. Grace a Inter-
net, il peut savoir si les piéces
sont disponibles et ainsi ren-
seigner les clients au plus
vite. Il connait aussi les pan-
nes les plus courantes et pos-
séde en stock les piéces les
plus souvent demandées, au
grand étonnement de certains
propriétaires qui poussent la
porte de son atelier un peu
par hasard. Aprés une répara-
tion, il aime rester en contact
pour savoir si tout se passe
bien.
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